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BAB IV 

PEMBAHASAN DAN HASIL USAHA 

 

A. Hasil Penelitian 

1. Gambaran Umum Pencak Silat Garuda Perkasa Indonesia 

a. Sejarah Pencak Silat Gaperindo 

Pencak Silat Garuda Perkasa Indonesia adalah Beladiri yang sah di indonesia dan di 

Dunia.dan beladiri ini mengandung banyak makna sebab beladiri ini dahulunya hanya untuk 

latihan pribadi saja dan tidak untuk umum seperti sekarang.dulu beladiri ini hanya diajarkan 

untuk anak-anaknya seperti saya contohnya.beladiri ini juga mengandung beladiri 

Mossak.dimana beladiri Mossak adalah beladiri khas orang Batak.dan Beladiri ini juga 

mengandung Beladiri Karate,Silat,dan Tinju.dimana ke tiga beladiri ini adalah Beladiri yang 

sudah dipelajari dan dikuasai oleh Ayah saya.dan dimana juga dulu nya saya pernah belajar 

Beladiri Gulat dan Perguruan Kungfu Naga Sakti Siauw Lim Sie Indonesia ( PKNSSI ) 

pernah juga saya buka di Kabupaten Labuhanbatu Raya ini.dimana pada saat itu saya Pelatih 

Utamanya dan Ketua Cabang Labuhanbatu Raya.namun seiring berjalannya waktu Perguruan 

Kungfu tersebut saya tutup dan tidak berjalan lagi.Dengan berjalannya waktu saya dan Ayah 

saya membuka Perguruan Pencak Silat Gaperindo dan serta membuat kepengurusannya serta 

juga AD/RT nya.dimana Beladiri ini duluny hanya khsusus untuk pribadi dan telah terbuka 

untuk umum bagi yang ingin ikut latihan.dimana dulu nya sewaktu menciptakan Beladiri ini , 

saya dan ayah saya sangat lelah ,baik dalam menciptakan Jurus ataupun dalam proses 

pembuatan AD/RT.banyak halangan dan rintangan yang kami hadapi.dan berkat Tuhan Yang 

Maha Esa Pencak Silat Garuda Perkasa Indonesia sah dan berhasil kami buka.dan ini semua 

akan menjadi cerita dan sejarah untuk kedepanya. Adapun Syarat yang menjadi anggota 

Pencak Silat Gaperindo adalah seperti yang tertulis di Anggaran Rumah Tangga ( ART ) Bab 

X yaitu Syarat , Kewajiban , Alasan pemberhentian anggota , dan keuangan dan 

kekayaan.dengan bunyi sebagai berikut : 

Pasal 30 dimana syarat menjadi anggota adalah : 

1. Mengajukan permohonan pribadi dan mengisi formulir pendaftaran untuk menjadi 

anggota Pencak Silat Gaperindo. 

2. Membayar uang pangkal pendaftaran dan uang iuran setiap bulanya. 

3. Berssedia mentaati aturan  dan pedomaan Pencak Silat Gaperindo secara tertulis 

maupun secara lisan. 
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4. Bersedia mentaati dan menjunjung tinggi kedisiplinan dan kehormatan nama baik 

perguruan (GAPERINDO) 

Pasal 31 dimana kewajiban menjadi anggota/murid adalah : 

1. Anggota wajib membayar uang iuran tiap bulanya 

2. Menjaga nama baik perguruan Gaperindo 

3. Dilarang keras bermain pada perguruan lain dalam suatu kompetisi maupun 

penampilan-penampilan tanpa seizin pengurus perguruan Gaperindo 

4. Patuh dan tunduk terhadap tata tertib maupun isi AD/RT dan siap menerima 

sanksi/hukuman apabila dianggap terbukti melanggar aturan dalam tata tertib yang 

berlaku. 

Pasal 32 alasan pemberhentian Anggota/Murid  

1. Meninggal dunia 

2. Mengundurkan diri atas permintaan sendiri 

3. Diberhentikan. 

Pasal 33 Keuangan dan kekayaan 

1. Uang pangkal dan iuran anggota 

2. Bantuan dari pemerintah 

3. Bantuan – bantuan lain yang tidak mengikat 

4. Usaha – usaha lainnya 

Adapun yang dimaksud dari Pasal 33 tentang keuangan dan kekayaan di Gaperindo 

adalah 

1. Uang pangkal dan iuran anggota 

Dimana yang dimaksud adalah uang Bulanan anggota/murid ataupun  uang upah 

melatih.baik itu dari murid ataupun dari perusahaan ataupun pihak sekolah yang dimana upah 

melatih ekstrakurikuler pencak silat di sekolah tersebut.nah adapun jumlah anggota/murid 

adalah berjumlah 40 orang.dan dimana tiap-tiap anggota/murid wajib membayar uang 

pangkal ataupun iuran seperti yang tertulis di Anggaran Rumah Tangga ( ART ) dengan 

berjumlah @ Rp.50.000; 

 

Upah Gaji dari pihak Yayasan/Perbulan 

 
@Rp.2.500.000; 

     Upah Gaji dari Murid/Perbulan 

 
@Rp.50.000 X 40 Murid Umum = @Rp.2.000.000; 
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2. Bantuan dari Pemerintah 

Yang dimaksud dari bantuan dari pemerintah adalah dimana bantuan yang diberikan 

oleh pihak Pemkab dan KONI ( Komite Olahraga Nasional Indonesia ) dimana KONI adalah 

Organisasi induk seluruh Cabang olahraga.pihak Koni lah yang akan memberikan bantuan 

dana untuk seluruh Cabang olahraga dimana biasanya dana itu keluar setiap setahun  sekali 

ataupun setiap Cabang Olahraga mengadakan kegiatan-kegiatan yang mengeluarkan 

dana.bukan hanya itu saja,pihak Koni juga turut membantu segala kegiatan ataupun para atlit 

yang ingin berkembang.dan Pencak Silat Gaperindo jika ingin mendapatkan bantuan dana 

untuk kegiatan atau apapun itu adalah melalui Cabang Olahraga Ikatan Pencak Silat 

Indonesia ( IPSI ) sebab Pencak Silat Gaperindo sudah bagian dari keluarga IPSI dan pihak 

IPSI lah yang akan memnberikan bantuan dana untuk setiap kegiatan yang dilakukan oleh 

seluruh Pencak Silat di Indonesia. 

3. Bantuan – bantuan lain yang tidak mengikat. 

Yang dimaksud dari nomor 3 tersebut adalah bantuan – bantuan seperti perusahaan- 

perusahaan yang memberikan bantuan dana dalam untuk kegiatan dengan sukarela.seperti 

bantuan dana dengan melalui Proposal dalam untuk menyukseskan kegiatan yang akan 

dilakukan . 

4. Usaha – usaha lainnya 

Usaha – usaha lainnya yang dimaksud adalah usaha seperti dalam penjualan 

seragam.baik itu baju,celana,dan sabuk ataupu  aksesoris Gaperindo.dimana seragam ataupun  

aksesoris Gaperindo adalah langsung dari perguruan Gaperindo dan tidak diperbolehkan dari 

toko mana saja. 

Nama Barang Harga Satuan Barang 
Keuntungan per 

barang 

Total harga barang yang 

akan diperjualkan 

Baju  @Rp.80.000; @Rp.50.000; @Rp.130.000; 

Celana  @Rp.80.000; @Rp.50.000; @Rp.130.000 

Sabuk  @Rp.30.000; @Rp.60.000; @Rp.90.000 

2. Strategi Pemasaran Gaperindo 

Strategi yang dilakukan  Gaperindo adalah seperti dimana strateginya adalah .Produck 

(Produk) , Price (Harga) , Promotion (Promosi).Media sosial(Sosmed) 

a. .Produck (Produk) 
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Produk adalah sesuatu yang dapat memenuhi keinginan ataupun kebutuhan konsumen.yaitu 

sesuatu yang dapat ditawarkan ke pasar untuk dapat ditawarkan ke pembeli.dan dapat 

perhatian untuk dibeli. 

Dan strategi produk yang dilakukan oleh suatu perusahaan dalam mengembangkan dan 

menawarkan produknya yaitu : Penentuan Logo dan Brosur. 

Gambar Logo 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar Brosur 
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b. Price (Harga) 

Harga adalah jumlah yang dibutuhkan untuk mendapatkan sejumlah kombinasi dari 

barang beserta pelayananya.dan penentuan harga sangat penting untuk diketahui dan 

diperhatikan,penyebab harga juga salah satu penyebab laku atau tidaknya produk dan jasa 

yang kita terapkan.oleh karena itu ada baiknya harga harus sesuai dengan produk yang kita 

tawarkan.dan salah satu strategi Gaperindo adalah dengan membuat harga yang lebih murah 

dari perguruan lainnya,sebab harga sangat berpengaruh dan sangat diperhitungkan juga oleh 

masyarakat yang ingin mendaftar di perguruan Gaperindo.baik itu harga Bulanan,Upah 

Melatih,dan harga Seragam,dan harga untuk Ujian Kenaikan Tingkat Sabuk.sebab tiap – tiap 

tingkat sabuk harga nya berbeda – beda pula.  

c. Sosial Media (Sosmed) 

Dimana yang dimaksud dari sosial media adalah seperti Facebook , Instagram , Tik-tok 

,Youtube dimana Pencak Silat Gaperindo Junior akan selalu aktif di sosial media baik apapun 

kegiatan usaha Pencak Silat Gaperindo baik itu video-video antraksi dan mau apapun itu 

Pencak Silat Gaperindo selalu memasukkan ke Sosial media.dimana yang kita ketahui 

Pemuda-pemudi sekarang dan bahkan anak-anak selalu aktif di sosial media.oleh karena itu 

Usaha Pencak Silat Gaperindo tidak terlepas dari Sosial Media.sebab itu juga menjadi daya 

tarik untuk anak muda zaman sekarang.berikut akun sosial media Pencak Silat Gaperindo 

Akun Facebook       Akun Instagram 
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Akun Youtube        Akun Tik-tok 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Adapun upah melatih yang saya dapat adalah hasil dari Gaji Bulanan baik itu dari pihak 

latihan silat ekstrakurikuler Yayasan PT.UMW SIPEF GROUP dan Gaji bulanan dari tiap-

tiap murid 

 

Upah Gaji dari pihak Yayasan/Perbulan 

 

@Rp.2.500.000; 

 

Upah Gaji dari Murid/Perbulan 

 

 

@Rp.50.000 X 40 Murid Umum = @Rp.2.000.000; 

Harga Seragam 

Nama Barang Harga Satuan Barang 
Keuntungan per 

barang 

Total harga barang yang 

akan diperjualkan 

Baju  @Rp.80.000; @Rp.50.000; @Rp.130.000; 

Celana  @Rp.80.000; @Rp.50.000; @Rp.130.000 

Sabuk  @Rp.30.000; @Rp.60.000; @Rp.90.000 

Harga Setiap Tingkat Sabuk di Gaperindo 

Di Sabuk Putih 

Nama dan Tingkat Sabuk Putih 

 

Harga per Tingkat Sabuk 

Sabuk putih polos ke Sabuk putih strip 1 @ Rp.50.000; + Sertifikat 
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merah 

 

Sabuk putih strip 1 merah ke strip 2 merah 

 

@ Rp.50.000; + Sertifikat 

 

Sabuk putih strip 2 merah ke strip 3 merah 

 

@ Rp.50.000; + Sertifikat 

 

Harga Setiap Tingkat Sabuk di Gaperindo 

Di Sabuk Merah 

Nama dan Tingkat Sabuk Merah 

 

Harga per Tingkat Sabuk 

Sabuk Merah polos ke Sabuk Merah strip 1 

hitam 

 

@ Rp.100.000; + Sertifikat 

Sabuk Merah strip 1 hitam ke strip 2 hitam 

 

 

@ Rp.100.000; + Sertifikat 

 

Sabuk merah strip 2 hitam ke strip 3 hitam 

 

 

@ Rp.100.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Merah strip 3 hitam ke strip 4 hitam 

 

 

@ Rp.100.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Merah strip 4 hitam ke strip 5 hitam 

 

 

@ Rp.100.000; + Sertifikat 

 

Harga Setiap Tingkat Sabuk di Gaperindo 

Di Sabuk Hitam 

 

Nama dan Tingkat Sabuk Hitam 

 

Harga per Tingkat Sabuk 

Sabuk Hitam polos ke Sabuk Hitam strip 1 

emas 

 

@ Rp.150.000; + Sertifikat 
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Sabuk Hitam strip 1 emas ke strip 2 emas 

 

@ Rp.200.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Hitam  strip 2 emas ke strip 3 emas 

 

@ Rp.250.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Hitam strip 3 emas ke strip 4 emas 

 

@ Rp.300.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Hitam strip 4 emas ke strip 5 emas 

 

@ Rp.350.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Hitam strip 5 emas ke strip 6 emas 

 

@ Rp.400.000; + Sertifikat 

 

Sabuk Hitam strip 6 emas ke strip 7 emas @ Rp.500.000; + Sertifikat 

 

 

 

Dan terakhir adalah Sabuk Triple atau sabuk 3 warna,dimana sabuk triple hanya khusus 

untuk para Dewan Guru ataupun sabuk penghargaan atas usaha dia dalam mengembangkan 

saya Gaperindo,seperti membuka Cabang ataupun Kolat.dan harga sabuk Triple adalah 

dengan berjumlah 1 juta ke atas.sebab tidak sembarangan untuk mendapatkan Sabuk Triple 

tersebut. 

Berikut gambar dan jenis sabuk di Gaperindo 

Gambar  

Jenis dan warna sabuk di Pencak Silat Gaperindo 
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d. Promotion (Promosi) 

Promosi merupakan kegiatan yang dimana untuk mempengaruhi konsumen agar 

konsumen ataupun masyarakat dapat mengetahui dan dapat mengenal produk yang 

ditawarkan oleh perusahaan/pengusaha kepada konsumen ataupun masyarakat,dan dimana 

kemudian mereka menjadi tertarik dan ingin mencoba,membeli ataupun ikut bergabung. 

Didalam usaha Pencak Silat Gaperindo Promosi yang dapat dilakukan ataupun yang sering 

dilakukan adalah dengan menunjukkan Antraksi ataupun Audienci. 

e. Antraksi 

Antraksi yang dimaksud diatas adalah dimana Perguruan Pencak Silat Gaperindo 

menunjukkan tehnik gerakan,tehnik jurus,tehnik salto,dan tehnik pernafasan dimana murid 

ataupun pelatih menunjukkan tehnik pemecahan botol kekepala ataupun tahan pukul.guna 

dari antraksi tersebut adalah ,agar dimana konsumen ataupun masyarakat terkhususnya  

pemuda/i/remaja terkarik sehingga dapat mendaftarkan diri dan masuk ke Perguruan Pencak 

Silat Gaperindo dengan melengkapi persyaratan yang ada.seperti formulir 

pendaftaran,pembayaran uang seragam dan tentunya juga uang pendaftaran. 

Gambar Antraksi 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

f. Audience 

Audience yang dimaksud di atas adalah dimana Perguruan Pencak Silat Gaperindo 

datang ke perusahaan ataupun ke tiap-tiap sekolah untuk mengadakan ekstrakurikuler latihan 

Pencak Silat Gaperindo.dan ber Audience ataupun menerangkan secara lengkap tentang 

Pencak Silat Gaperindo dan memastikan agar pihak perusahaan ataupun pihak sekolah dapat 
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tertarik dengan adanya latihan Pencak Silat Gaperindo di Perusahaan ataupun di Sekolah-

sekolah. 

Gambar Audience 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3. Laporan Pengeluaran Keuangan 

Pada bagian ini penulis memberikan rincian biaya yang dikeluarkan dalam 

pengembangan usaha Pencak Silat Gaperindo Junior di Dusun Sidomulyo Desan Tanjung 

Mulia,Kecamatan Kampung Rakyat.Kabupaten Labuhanbatu Selatan.dan adapun rincian 

pengeluaran keuangan tersebut adalah sebagai berikut. 

A. Biaya Tetap 

Tabel 1.Variabel biaya tetap usaha pencak silat Gaperindo Junior 

 

No Jenis Bahan Jumlah Bahan Jumlah Harga 

1 Baju 

 

40 pcs @ Rp.2.400.000; 

2 Celana 

 

40 pcs  @ Rp.2.400.000; 

3 Sabuk 

 

40 pcs @ Rp.1.200.000; 

4 Body Protector 

 

2 pcs @ Rp.300.000; 

5 Skiping 1 pcs @ Rp.50.000; 
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6 Hand Grip 

 

1 pcs @ Rp.60.000; 

7 Samsak 

 

2 pcs @ Rp.400.000; 

8 Resistance Band 

 

1 pcs @ Rp.60.000; 

Jumlah biaya keseluruhan 

 

@ Rp.6.870.000; 

Dengan demikian total tetap yang digunakan dalam penelitian ini adalah sebanyak : 

Enam juta delapan ratus tujuh puluh rupiah 

B. Biaya Variabel  

Tabel 2.Biaya variabel usaha pencak silat Gaperindo Junior 

No 

 

Nama Pakan  Bulan Biaya 

 

 

Air Mineral / Aqua Gelas 1 bulan @ Rp.20.000; 

 

 

Puding Teh Susu Telur 1 bulan @ Rp.100.000; 

 

 

Puding Bubur Kacang Hijau 1 bulan @ Rp.100.000; 

Jumlah biaya keseluruhan 

 

@ Rp.220.000 

 

Dengan demikian total biaya variabel yang digunakan dalam penelitian ini adalah 

sebanyak: 

 Dua ratus dua puluh rupiah. 

 Dari hasil perhitungan diatas dapat diketahui bahwa besaran biaya yang dikeluarkan 

dalam pertahun biaya tetap dalam usaha Pencak Silat Gaperindo Junior adalah :  

 Enam juta delapan ratus tujuh puluh rupiah. 

 Sedangkan biaya yang dikeluarkan per bulan biaya variabel dalam usaha Pencak Silat 

Gaperindo Junior adalah : 

 Dua ratus dua puluh rupiah. 
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4. Titik Impas Usaha (Break Event Point) 

Dalam untuk menghitung BEP usaha Pencak Silat Gaperindo berikut contoh 

perhitungan.jika kita melatih 10 orang murid. 

Sedangkan per tiap murid membayar iuran sebanyak @ Rp.50.000;  ( @ Rp.500.000; 

untuk 10 murid ). 

Dan sampai saat ini saya melatih murid sebanyak 40 orang murid jika diperhitungkan 

dengan per murid membayar jasa upah melatih sebanyak @ Rp.50.000; ( @ Rp.2.000.000; 

untuk 40 murid ) 

Sebelum kita mengetahui BEP hendaknya dilakukan analisis terhadap seluruh biaya 

yang dikeluarkan dalam proses usaha Pencak Silat Gaperindo yang dilakukan dalam 

penelitian ini. 

1. Pengeluaran per bulan 

 

Tabel 3. Pengeluaran Bulanan 

 

Bulan  

 

Harga  

Januari 

 

@ Rp.220.000; 

Februari 

 

@ Rp.220.000; 

Maret 

 

@ Rp.220.000; 

April 

 

@ Rp.220.000; 

Mei 

 

@ Rp.220.000; 

Juni 

 

@ Rp.6.990.000; 

Juli 

 

@ Rp.220.000; 

Agustus 

 

@ Rp.220.000; 
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September 

 

@ Rp.220.000; 

Oktober 

 

@ Rp.220.000; 

November 

 

@ Rp.220.000; 

Desember 

 

@ Rp.220.000; 

Total Pengeluaran                                                   @ Rp.9.410.000; 

 

2. Penjualan 

 

Tabel 4.Hasil Penjualan Jasa Latihan Ekstrakulikuler  Per Bulan 

 

Bulan 

 

Harga  

Januari 

 

@ Rp.4.500.000 

Februari 

 

@ Rp.4.500.000 

Maret 

 

@ Rp.4.500.000 

April 

 

@ Rp.4.500.000 

Mei 

 

@ Rp.4.500.000 

Juni 

 

@ Rp.4.500.000 

Juli 

 

@ Rp.4.500.000 

Agustus 

 

@ Rp.4.500.000 

September @ Rp.4.500.000 
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Oktober 

 

@ Rp.4.500.000 

November 

 

@ Rp.4.500.000 

Desember 

 

@ Rp.4.500.000 

Total Penjualan Jasa                                                                       @ Rp.54..000.000; 

 

 

3. Keuntungan 

L/R = TR – TC 

 =  54.000.000 -  9.410.000; 

 =  44.590.000; 

Dengan demikian  maka usaha Pencak Silat Gaperindo Junior yang dilakukan 

memberikan keuntungan dimana TR > TC, dengaan total keuntungan Rp.44.590.000 

4. Analis BEP 

Break Even Point ( BEP ) adalah  nilai titik impas dari usaha Pencak Silat 

Gaperindo.keadaan impas tercapai pada saat penerimaan total ( total revenue ) sama dengan 

biaya total (total cost).perhitungan BEP usaha Pencak Silat Gaperindo Junior diperoleh dari 

perbandingan biaya yang dikeluarkan pelatih dalam usahanya dengan tidak mendapatkan 

keuntungan ataupun mengalami yang namanya kerugian.  

TR  54.000.000 

TC  9.410.000 

PRICE  50.000 

BEP  TR   = TFC 

  P * Q   = 9.410.000 

  50.000*Q  = 9.410.000 

  Q   = 9.410.000 /  

  Q   = 50.000 

     = 188.2 
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Dapat diketahui bahwa BEP usaha Pencak Silat Gaperindo Junior diperoleh pada 

penjualan sebanyak 188.2 % dengan  harga 50.000 per murid.sehinhgga usaha yang 

dilakukan pada penelitian ini telah melewati BEP dan dapat dikatakan menguntungkan. 

5. Analisi Kelayakan Usaha ( R/C Ratio) 

Analisis R/C (Revenue-Cost)  ratio merupakan gambaran tentang keberlanjutan usaha 

Pencak Silat Gaperindo Junior yang dilakukan termasuk kategori layak atau tidak 

layaknya.Apabila nilai R/C ratio> 1 maka usaha Gaperindo layak untuk diusahakan.Berikut 

hasil R/C Ratio pada penelitian ini 

       Total Pendapatan 

R/C Ratio (Revenue Cost Ratio) = 

             Total Biaya Pengeluaran 

       

      54.000.000 

     = 

              9.410.000 

 

     =      5,73 

Berdasarkan hasil perhitungan R / C ratio > 1 maka usaha Pencak Silat Gaperindo layak 

untuk diusahakan. 

6. Analisis efiensi penggunaan modal (ROI) 

 

       Keuntungan   

ROI (Return Of Investment)  =  X 100 % 

          Modal 

            

      44.590.000 

     =            X 100 % 

      9.410.000 

     = 473,8 

Berdasarkan hasil RIO 473,8 maka dapat dikatakan bahwa tingkat pengembalian modal 

dan usaha Pencak Silat Gaperindo Junior yang dilakukan oleh penulis adalah 473,8 kali dari 

modal 
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5. Kekuatan Gaperindo Junior 

Adapun kekuatan Pencak Silat Gaperindo Junior adalah,dimana Perguruan Pencak Silat 

Gaperindo Junior memiliki pola latihan yang keras dan jarang dimiliki Perguruan lainnya dan 

bahkan tidak ada.dimana pola latihan  Perguruan Pencak Silat Gaperindo juga terdapat pola-

pola latihan militer ataupun pola-pola latihan untuk melamar menjadi Abdi Negara.dan ini 

tentunya sangat bermanfaat bagi murid untuk mencoba Abdi Negara dengan memasuki 

Perguruan Pencak Silat Gaperindo. 

Perguruan Pencak Silat Gaperindo juga mempumyai kekuatan dalam melatih mental 

seseorang,sebab mental sangat penting tentunya,baik itu dalam menghadapi 

masyarakat,menghadapi musuh,dan mental juga sangat di penting bagi murid yang ingin 

menjadi Abdi Negara,dan mental yang kuat juga penting bagi murid yang ingin menjadi 

seorang pemimpin tentunya. 

Adapun juga kekuatan Perguruan Pencak Silat Gaperindo adalah uang iuran ataupun 

uang bulanan yang sangat murah tentunya.dan hanya Perguruan Pencak Silat Gaperindo 

Junior yang memiliki uang iuran bulanan yang sangat murah.dimana uang iuran Gaperindo 

Junior adalah sebanyak @ Rp.50.000; Per bulan.dengan iuran yang murah tentunya membuat 

murid Gaperindo Junior tidak keberatan dalam membayar uang iuran bulanan. 

Gambar latihan Gaperindo Junior 
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6. Kelemahan Gaperindo Junior 

Salah satu kelemahan yang paling terlihat di Perguruan Gaperindo Junior adalah 

kurangnya pelatih di Pencak Silat Gaperindo Junior.Pelatih sangat penting dan sangat 

berpengaruh di setiap Perguruan.terkhsusnya Pelatih yang super,dengan kurangnya Pelatih di 

Gaperindo menjadi penghalang untuk mengembangkan Perguruan Gaperindo di penjuru 

dunia.minimnya Pelatih di Gaperindo menjadi kendala dalam mengembangkan Gaperindo ke 

Kota-kota Kabupaten. 

Dengan banyaknya Pelatih di Gaperindo bisa menajadi nilai Plus dan dapat membuka 

pelatihan Gaperindo di berbagai tempat.seperti di sekolah-sekolah yang ada untuk pelatihan 

Ekstrakulikuler bagi siswa-siswi sekolah tersebut.dapat juga membuka pelatihan dikota-kota 

ataupun didesa-desa lainnya. 

Namun dengan minimnya Pelatih di Gaperindo menjadi salah satu penghambat untuk 

mengembangkan Sayap Gaperindo.dan sampai saat ini Perguruan Gaperindo baru 

mempunyai Pelatih sebanyak baru 3 orang saja. 

Kedua yang menjadi kelemahan dalam Perguruan Pencak Silat Gaperindo Junior adalah temp 

at latihan Gaperindo.terkhususnya tempat latihan Gaperindo di Markas Besar.dan tempat 

latihan Gaperindo di Markas Besar masi ber alaskan tanah.dan ini menjadi kelemahan di 

Perguruan Gaperindo dan dapat juga melukai murid bagi yang tidak berhati-hati seperti luka 

gesekan diakibatkan masih ber alaskan tanah dimana banyka bebatuan kecil,debu yang 

banyak jika musim kemarau tiba.dan banjir ataupun licin ketika musim hujan tiba.sebab 

tempat latihan Gaperindo belum ada atap untuk penghalang ketika hujan datang 

 

Gambar tempat Latihan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


